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ABSTRACT 
 
 
 
 

Shari’ah supervision in Islamic banking is provided through efforts of collective 
ijtihād made by renowned SharīꜤah scholars and jurists around the world. Muftī 
Muhammad Taqi Usmani (b. 1943) is a globally recognized scholar who contributed 
to the development of Islamic banking through his various writings in three languages, 
his participation in the proceedings of Shari’a supervisory boards and suggesting 
amendment of banking laws, contract act and sale of goods act, and presenting a 
suggestion of a SharīꜤah compliant sale of goods act. There are evidences which show 
that, despite his presence in the collective ijtihād, he took a different view or stand to 
the matters related to Islamic commercial transaction. This sort of SharīꜤah 
heterogeneity has direct implication on the banking industry, and even hinder the 
process of SharīꜤah harmonization. The study aims to present the contribution of Muftī 
Taqi in highlighting rulings of the sale contract (which represents almost 70% of 
financing application) besides his approach of dealing with transactional issues and 
contract operationalization. The study follows qualitative method with case study 
pattern to focus mainly on the contributions of a single jurists. The study applies 
descriptive and comparative research. The study refers to all the available writings of 
Muftī Taqi up to 2018 which are in Arabic, English and Urdu. The study divides 
contribution of Muftī Taqi into 5 chapters: formation of the contract and the 
contracting parties, subject of sale and the sale price, conditions and rescission option, 
sale contracts in Islamic bank, financing applied in Islamic, the findings and then 
conclusion. The study found that, by comparing 814 rulings (in the form of SharīꜤah 
pronouncement (fatwā) or resolution) made by 24 different collective ijtihād bodies 
(e.g., Shari’ah supervisory boards or fiqh academies) against the writings of Muftī 
Taqi on the sale contract, there are 44 instances of SharīꜤah heterogeneity which have 
commercial, financial, legal or risk implication. In 36% instances, the view taken by 
Muftī Taqi has more favourable implication against the view taken by collective 
ijtihād. The study found that Muftī Taqi takes into consideration ḥājah (needs), Ꜥurf 
(customary practices) and socio-ethical standards while concluding an opinion on the 
sale. It was found that Muftī Taqi contributed to the concept of contract 
operationalization by defining concepts related to performance and status of the 
contract, highlighting cases of quasi contracts, rulings of disbursement to charity and 
special legal procedures (e.g., taking oath). The study offers few recommendations 
like conducting impact analysis of the SharīꜤah heterogeneity, removing any cases of 
difference of opinion among the same body, issuance of standards or guidelines on the 
general rulings of the sale contract, relooking at translation of some SharīꜤah 
terminology and conducting similar studies on the contribution of Muftī Taqi in the 
Ijāra, Mushāraka and Muḍāraba contracts.  
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 ثحبلا ةصلاخ
 

 نكيم اميف لماعلا لوح ءاهقفلاو ءاملعلا لبقِ نم ةلوذبلما دوهلجا ىلع ةيملاسلإا فراصلما في ةيعرشلا ةباقرلا سسأ دمتعت
 نيذلا نيزرابلا ءاملعلا نم )م١٩٤٣ ديلاوم( نيامثعلا يقت دممح تيفلما برتعيو ."يعاملجا داهتجلاا" :هيلع قلطي نأ
 لىإ ةفاضإ ،ةفلتمخ تاغلبو لاkا اذه في عيضاولما ةددعتم اًبتك هفيلأت للاخ نم ةيملاسلإا ةيفرصلما ريوطت في اومهسأ
 ينناوقلا ليدعت لجأ نم تاحاترقا يمدقتو ،لماعلا ىوتسم ىلع ةيعرشلا ةباقرلاو ىوتفلا تائيه لامعأ في ةكراشلما
 تيفلما نأ نم مغرلا ىلعو .عيبلا نوناقل ةيملاسلإا ةعيرشلا عم ةقفاوتم ةغيص حاترقاو ،عيبلا نوناقو دقعلا نوناقو ةيفرصلما
 اميف اًفلامخ اًيأر نايحلأا ضعب في ذختي هنأ لاإ ؛يعاملجا داهتجلاا تارارق ذاتخا ةيلمع في اًمهم اًءزج لِّثيم نيامثعلا
 ،ةيفرصلما ةعانصلا ىلع اًبلس رثؤي ام ةفلاخلما ءارلآا هذه في نأ ضعبلا ىري دقو ،ةيملاسلإا ةيراجتلا تلاماعلماب قلعتي
 يقت دممح تيفلما تاماهسإ( ناونعب ةساردلا هذه نإف ؛اذل .ةيعرشلا ةمءاولما ةيرسم ىلع ةيبلس جئاتنب سكعي دق هنأو
 داهتجلاا عم ةنراقم ةسارد – ةيملاسلإا ةعيرشلا عم ةقفاوتلما تلايومتلا في قبطلما عيبلا دقع ماكحأ ةفرعم في نيامثعلا
 نم ٪٧٠ لثيم يذلا( عيبلا دقع ماكحأب ةقلعتلما نيامثعلا تيفلما تاماهسإ ىلع فوقولا لىإ فدè ،)يعاملجا
 ةساردلا عبتت .دوقعلا ذيفنت ةيلآو ةيلالما تلاماعلما اياضق في هعبتي يذلا جهنلا زاربإ لىإ ةفاضلإاب ،)ةيليومتلا تاقيبطتلا
 دقو ،نراقلما ثحبلاو ،يفصولا ثحبلا للاخ نم نيامثعلا تيفلما تاماهسلإ ةلاح ةسارد عم ،يعونلا ثحبلا بولسأ
 في م٢٠١٦ ماع تىح تردص تيلا ةيدرلأاو ،ةيزيلنجلإاو ،ةيبرعلا ةغللاب نيامثعلا تيفلما لامعأ عيجم ىلع ةساردلا تدمتعا
 دقعلا ءاشنإ :لوصف ةسخم لىإ نيامثعلا تيفلما تاماهسإ ميسقتب ةساردلا موقت .نيامثعلا تيفلما تاماهسا ىلع فوقولا
 تلايومتلاو ،ةيملاسلإا فراصلما في عيبلا دوقعو ،تارايلخاو طورشلاو ،عيبلا نثمو عيبلا لمحو ،ةدقاعتلما فارطلأاو
 وأ رارق لكش ىلع ءاوس( يعرش مكح ٨١٤ ةنراقم دعبو .ةتمالخا َّثم نمو ،جئاتنلاو ،ةيملاسلإا فراصلما في ةمدقلما
 ةفاضإ ،)ةيهقفلا عماkا وأ ةيعرشلا ةباقرلاو ىوتفلا تائيه ءاوس( ةفلتمخ يعاجم داهتجا ةهج ٢٤ نع رداص )ىوتف
 رثأ اله ةيلالما تلاماعلما اياضق في يعرش فلاتخا ةلاح ٤٤ دجوت هَّنأ لىإ ةساردلا تصلخ ،نيامثعلا تيفلما تافلؤلم
 نيامثعلا تيفلما فقوم نوكي ،تلاالحا هذه نم ٪٣٦ في هنأ رهظ دقو .ةرطاخلماب قلعتم وأ ،نيوناق وأ ،ليام وأ ،يراتج
 وأ ،ةجالحا ذخأي نيامثعلا تيفلما نأ ةساردلا ترهظأ امك .يعاملجا داهتجلاا هذتخا يذلا فقولما نم بيايجإ رثأ وذ
 تيفلما نأ ةساردلا ترهظأو .عيبلا دقعب قلعتم يهقف مكح رارقإ دنع رابتعلااب ةيقلاخلأاو ةيعامتجلاا يرياعلما وأ ،فرعلا
 زاربإو ،دقعلا ةلاحو ذيفنتب ةقلعتم ميهافبم فيرعتلا للاخ نم دوقعلا ذيفنت يرس موهفم حيضوت في مهاس نيامثعلا
 .)ينميلا ذخأ لثم( ةصالخا ةينوناقلا تاءارجلإا ضعبو تايرلخا في لاوملأا فرص ماكحأ ركذو ،ة≤اشلما دوقعلا تلااح
 في نيابت تلااح ةيأ ةلازإو ،يعرشلا نيابتلل نياديلما رثلأا ليلتح تاسارد ءارجإ :لثم ؛تاحترقلما ضعب ةساردلا تمَّدقو
 ضعب ةجمرت في رظنلاو ،عيبلا دقعل ةماع ماكحلأ تاهجوم وأ يرياعم رادصإو ،ةهلجا تاذ نم رداصلا يعرشلا مكلحا
 .ةبراضلماو ،ةكراشلماو ،ةراجلإا دوقع في نيامثعلا تيفلما تاماهسلإ ةلثامم تاسارد ءارجإو ،ةيعرشلا تاحلطصلما
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